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vision humaine - gagne Détroit

SUCCES La société de La Farléde fondée en 1989 par Jacques Delacour a recruté

vingt personnes

ptis North America Inc. est la
quatrieme filiale créée par
Optis a I'étranger depuis 2000.

 Filiale 3 100 % delaSAS francaise () . |

détenue par Jacques Delacour, son
président et fondateur —il y a vingt
ans —elle est installée a Détroit (Mi-
chigan) au cceur de I'industrie au-
tomobile. -

Riche de six ingénieurs venant de
cing pays différents, mais dont qua-

tre sont des résidents, elle est pré- -

sidée par une Australienne.
Bénéficiant d'une subvention d'un
office public pour I'aide au recrute-
ment —cela permet de financer une
partie du cabinet de chasseurs de
tetes auquel il a été fait appel —
cette implantation outre-Atlanti-
que représente un investissement
de 1 ME.

1l devrait étre amorti en un an si
cette nouvelle filiale marche sur
les pas de la Japonaise, créée fin
2007.

Si la crise touche trés durement
'automobile américaine, « si on
sent des hésitations », Jacques De-
lacour est trés confiant car « nous
faisons, avec nos logiciels, d'impor-
lantes économies ».

Celui qui, avec ses équipes, a réussi
a reproduire la vision humaine

donne un exemple dans le domaine

du transport. « Un industriel, pour
‘un investissernent en logiciels de
300000£ a évité de dépenser 1 Mg,
pour la mise au point d'une piéce, au
niveau de ses seuls bureaux d'étu-
des. De plus, grice a notre ouil, il
s’est rendu compte que son projet ne
répondait pas a toutes les normes ».
Aussi, « le quairieme trimestre 2008
n'a pas été affecté parla crise. Mais
nous restons prudents, attentifs. Tou-
tefois en 2009, nous maintenons,
comme en 2008, notre investisse-

Jacques Delacour, p.-d.g. d'Optis.

(DR)

menten R & D, a hauteur de 35 %
de nofre chiffre d’affaires » (%).

Une R &D qui reste un apanage de
la maison mére, installée a La Far-
1ede, sur la zone d’activités de Tou-
lon-est, ot1 20 ingénieurs s’y consa-
crent exclusivement.

Se rapprocher du client

Les filiales (Canada, Allemagne,

Japon, Etats-Unis) sont armées d'in-
génieurs commerciaux et d'ingé-
nieurs supports, les clients sou-
haitant de plus en plus une assis-
tance proche pour leur soft.

Cette demande a conduit Jacques

Delacour a ouvrir un bureau a
Paris. Mais la France n'a génére,
en 2008, que 8 % du chiffre d’affaires
du groupe, loin derriére le Japon
(30 %), I'Allemagne (15 %) et les
Etats-Unis (15 %)...

Limplantation dans ce pays a pour
but de faire passer, dici fin 2011, le

produit américain a 35 % des revenus

du groupe qui devraient doubler

. dans le méme temps.

Pour atteindre cet objectif, I'effectif
total d'Optis-est passé de 40 a plus
de - 60 personnes
(+ de 50 ingénieurs) avec, parmi les
dix administratifs, deux ingénieurs et

Grace a lui, la vi(ll)e est belle.

un ingénieur docteur. Jacques Dela-
cour est d’autant plus confiant que
son activité touche de trés nombreu-
ses branches. Son chiffre d'affaires se
répartit entre 'automobile (35 %),
I’électronique (24 %), I'éclairage
(17 %), Yaéronautique (10 %), le train
(8 %) et enfinla Défense et larecher-
che (6 %). « Lélectronique avec la te-
Iéphonie, les téléviseurs. .., léclairage
architectural avec le déuefoppement
des leds, du solaire, le train et la dé-
fense vont se développer » explique
le chef d’entreprise.

Pour cela, la R &D a sorti une nou-
velle version de SPEOS compléte-
ment intégré au logiciel de CAO « Pro

Ingeneer » de ' Américain PT.C. dont

Optis est un « gold Partner ».

Une nouvelle solution toujours de
SPEOS a ét€ mise au point pour simu-
ler la conduite automobile. Il est des-
tiné aux concepteurs qui pourront
méme tenir compte des reflets de

 phares, d'éclairage public, en fonc-

tion de I'age et donc de l'acuité vi-
suelle des futurs conducteurs.
Dans un salon (%), il vient d'&tre pré-
senté une solution allant dans le
sens du développement durable. Il
s’agit de permettre aux architec-
tes de simuler I'optimisation des
éclairages naturel, artificiel (am-
poules et led) ou fourni par des
panneaux solaires.
PHILIPPE ISSALIS
issalis@nicematin.fr

www.optis-world.com
1. Voir I'Eco Nice-Matin des 3 mars 2008, 22 jan-

vier 2007, 16 mai 2005, 4 décembre 2003 et
10janvier 2002.

2. Pour des raisons d'intelligence économique, le
groupe ne communique plus de données abso-
lues. :

3. Pour la premitre fois, en juin, Optis disposera
de son propre stand au salon du Bourget.

pour poursuwre son développement et sa diversification

Virtu'ART
du péle PEGASE

Virtu/ART, projet labellisé du pole
PEGASE (aéronautique et spatial) est
porté par OPTIS (%).

Il s'agit de mettre en ceuvre une
technologie avancée de rendu visuel
réaliste en temps réel, en environ-
nement virtuel, d'une maquette nu-
mérique d’hélicoptere. Cela pourra
étre décliné pour l'automobile,
l'avion, le train, les fusées. L'hehcop-
tére représente l'avantage d'étre le
plus complexe de ses moyens de dé-
placement, du point de vue de la lu-
miére.

Le but, pour Eads et sa filiale Euro-
copter, membres du projet avec
deux laboratoires marseillais le LSIS
{laboratoire en sciences de 'infor-
mation et des systémes) et 'ISM
(Institut des sciences du mouve-
ment) Etienne Jules Marey, le but
donc est de permettre 3 un bureau
d’études de montrer, en temps réel
a un fabricant, a la maintenance, a -
un client ce que sera hélicoptére,
son cockpit, comme sa cabine,
lorsqu'il sortira de la chaine de pro-
duction. '

Doté d'un budget de 4,15 M€, ce
projet autofinancé par les entrepri-
ses 3 hauteur de 47 %, bénéficie
d’aides de la DGE (direction géné-
rale des entreprises), de la Région et
du conseil général des Bouches-du-
Rhone. 2
Le-premier logiciel devrait étre livré
en 2012. Le retour attendu sur inves-
tissement s'éléve a 20 M€,

1. Optis porte également le projet Marvest du pole
Mer Paca.
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